
 

PR IVAT EPR IVAT EPR IVAT E    
SAN  P EDRO  GARZA  GARC ÍA ,  NUEVO  L EÓN ,  M ÉX I CO   
F ECHAS :  F EBR ERO  2 008–  J UN IO  2 00 8  
 
 
PU E STO :  CONSU L TOR  S EN IOR  DE  N EGOC IOS  
 
FUNCIONES: 
 
Venta de Servicios de: 
 
CONSULTORIA EN SERVICIOS ORACLE, SUN y MS 
VENTA DE SERVICIOS DE SEGURIDAD ADMINISTRADA PARA IT  
ELABORACIÓN DE PROPUESTAS TÉNICAS Y ECONÓMICAS 
MANEJO DE REGULACIONES COMO SARBANEX OXLEY-SOX  
MANEJO DE RECOMENDACIONES ITIL,COBIT 
ESTRATEGIAS DE IMPLANTACION DE PROGRAMAS E LEARNING 
ALINEACION E INTEGRACION DE PROCESOS DE NEGOCIOS (BPM) 
DESARROLLO DE NEGOCIOS WEB 
GENERACIÓN DE ALIANZAS CON CÁMARAS Y ASOCIACIONES DE INDUSTRIALES.  
Apertura de Negocios y Clientes 
Apertura de Canal 

   
   
   

JORGE E. ZEPEDA  MERCADOJORGE E. ZEPEDA  MERCADOJORGE E. ZEPEDA  MERCADO   

 
TEL CO�TACTO:  04455   43725291 
 
MAIL: ada1118@gmail.com 
 
MESSE�GER: syccap@hotmail.com 
 
WEB:  http://jzcv.tk/ 
 
 

 
 
 

EXPECTATIVA SALARIAL:  
 
25,000.00 MN MENSUALES 
MAS COMISIONES 

 
 
 
 

OOO B J E T I VOBJ E T I VOBJ E T I VO    
   
SOLIDIFICAR UNA  RELACIÓN LABORAL  LA CUAL 
ME PERMITA APLICAR MI AMPLIA EXPERIENCIA EN 
EL CAMPO DE LA TECNOLOGÍA Y VENTAS, CUM-
PLIR Y SUPERAR LAS EXPECTATIVAS DE LA EMPRE-
SA.  

 
 

Áreas de InterésÁreas de InterésÁreas de Interés   
   
Dirección de Ventas  
Ventas de Servicios de Tecnología 
Venta de Software 
Venta de Hardware 
CRM, ERP 
BPM 
Capacitación Informática 
Canal 
E learning 
LCMS 
 

Áreas de DominioÁreas de DominioÁreas de Dominio   
   
Integración de Grupos de Trabajo 
Manejo de Clima laboral 
Ventas de Servicios de Tecnología 
Servicio y Atención a Clientes 
Licitaciones 
Manejo de Canal 
Capacitación en Informática 
E learning 

EXECUTIVE RESUMENEXECUTIVE RESUMENEXECUTIVE RESUMEN   

TAGSTAGSTAGS   
VENTAS, TECNOLOGÍA, SOFTWARE, HARDWARE, CAPACITACIÓN,  VENTAS, TECNOLOGÍA, SOFTWARE, HARDWARE, CAPACITACIÓN,  VENTAS, TECNOLOGÍA, SOFTWARE, HARDWARE, CAPACITACIÓN,  
E LEARNING, MANEJO DE PROYECTOS, ITIL, DIRECCIÓN, E LEARNING, MANEJO DE PROYECTOS, ITIL, DIRECCIÓN, E LEARNING, MANEJO DE PROYECTOS, ITIL, DIRECCIÓN, 
GERENCIA, CANALGERENCIA, CANALGERENCIA, CANAL   
   

 
 

42  AÑOS 

KKK    E L L YE L L YE L L Y  I T   I T   I T  S ERV I C ESS ERV I C ESS ERV I C ES--- EEE    I NNOVAT IONINNOVAT IONINNOVAT ION    
 

AVE  E J ERC I TO  NAC IONAL  5 79  P I SO  5  ,  M EX I CO  D F  
T E L  1 10 1  1 248  
F ECHAS :  OCT  2 007 - ENERO  2 008  
J E F E  I NMED IATO :  G ERARDO  ANGLADA  E I NNOVAT ION /  JOSE  L U IS  RODR Í -

GUEZ  K E L L Y  I T  
WWW .KEL L Y I T . COM .MX  
WWW . E INNOVAT ION . COM .MX  
 
 
PU E STO :  CONSU L TOR  S EN IOR  DE  N EGOC IOS  
FUNCIONES: 
 
Estrategias de implantación de Programas E Learning 
Alineacion e integración de Procesos de Negocios (BPM) 
Integración de aplicaciones en Flujos de Trabajo 
Integracion de Cliente –Proveedor en las cadenas de valor (B2Bi) 
 
Comercialización de: 
 
LEARNING CONTENT MANAGER (LCMS)  SATEC  http://www.satec.es  
CONTENIDOS ELEARNING 
FABRICA DE SOFTWARE (E FACTORY) CMMI 
GESTION DE PROCESO DE NEGOCIOS CON PECTRA  http://www.pectra.com  
S I S T EMA DE  ADM IN I STRAC ION D E  CONTEN IDOS  (CMS )  HTTP : / /
WWW . CENTR I CM INDS . COM   
S ERV IC IO S  D E  IN T EGRAC ION  D E  S I S TEMAS  EN  E SPAC IOS  E L EAR -
N ING  HTTP : / /WWW . RAPT I V I TY . COM   
AULAS  V IRTUAL E S  AS INCRONAS  HTTP : / /WWW .ADOBE . COM / LA /   
E J EMPLOS  D E  CL I ENTE S :  
A S ERCA  
S ENAS ICA  
SAGARPA  
UL SA  

EEEXPER I ENC IAXPER I ENC IAXPER I ENC IA    LABORALLABORALLABORAL    

PARA INFORMACION   ADICIONAL   CONSULTAR  CV FULLPARA INFORMACION   ADICIONAL   CONSULTAR  CV FULLPARA INFORMACION   ADICIONAL   CONSULTAR  CV FULL   



 

S&C   

C  ONSTRUCTORE S  D E  S I S T EMAS  
 

Ave. Revolución 2042, México DF 
 
TEL : 5 148 3737 
 
www.syc.com.mx 
 
FECHAS: MARZO 2002-JULIO 2007 
 
PUESTO: DIRECTOR  COMERCIAL Y VE�TAS TI 
               PRODUCT MA�AGER  E �ÓMI�A 
 
JEFE I�MEDIATO: I�G. JULIO SABRE 
 
FU�CIO�ES 
 
DIRECCIÓ�  DE  VE�TAS 
DESARROLLO DE  ESTRATEGIAS COMERCIALES Y DE VE�TA 
APERTURA DE �UEVOS CA�ALES E� LA REPÚBLICA MEXICA�A 
VE�TAS DE SERVICIOS  E� TI  A GOBIER�O E IP 
ALIA�ZAS COMERCIALES 
ASOCIACIO�ES DE SERVICIO 
MA�EJO DE PROYECTOS 
LICITACIO�ES 
MA�EJO DE CA�AL 
DESARROLLO E LEAR�I�G 
DESARROLLO DE CO�TE�IDOS 
AULAS VIRTUALES  
VE�TAS SERVICIOS ,SOFTWARE, HARDWARE 
VE�TA DE SOFTWARE XX VISIO� (MA�EJO DE CAMARAS) 
VE�TA DE SOFTWARE FORTIMAX (MA�EJO DOCUME�TAL) 
DESARROLLO  DEL  AREA DE CAPACITACIO� E� IT  
COMERCIALIZACIO� CRMS Y ERPS 
CO�SULTORIA  EDUCATIVA E� ORACLE. HP, MICROSOFT ,SU�, REME�DY, LA�DESK.JAVA, 
IBM 
 
EJEMPLO DE CLIE�TES: 

JORGE E. ZEPEDA  MERCADOJORGE E. ZEPEDA  MERCADOJORGE E. ZEPEDA  MERCADO   

EXECUTIVE RESUMENEXECUTIVE RESUMENEXECUTIVE RESUMEN   

GOBIER�O  IP 

• SAGARPA 

• �AFI� 

• SCT 

• BA�COMEXT 

• BA�JERCITO 

• SEP 

• FO�ACOT 

• PEMEX GAS 

• PGR 

• SCHP 

• CO�AGUA 
 

 • BA�AMEX 

• BBVA BA�COMER 

• ELEKTRA 

• TV AZTECA 

• FULLER 

• FA�ASA 

• FEMSA 

• BA�ORTE 

• METROFI�A�CIERA 
 
 



 
 

Q UALITA 
 

 
 
 

Ave Culiacán 123 , México DF 
 
www.qualita.com.mx 
 
JEFE INMEDIATO : ANTONIO FAJER 
 
FECHAS: DICIEMBRE 2000-FEBRERO 2002 
 
PUESTO:  CO�SULTOR �UEVAS TEC�OLOGÍAS-/ BRA�D MA�AGER 
 
FU�CIO�ES:  
 
CO�SULTOR DE �UEVAS TEC�OLOGIAS 
 

DESARROLLO DE  ESQUEMAS DE E LEARNING Y LMS CON NETg  
CONSULTORIA EN ELEARNING 
 
 
IMPLEMENTACION EN PORTALES CORPORATIVOS DE PRODUCTOS BASADOS EN 
E LEARNING   

EXECUTIVE RESUMENEXECUTIVE RESUMENEXECUTIVE RESUMEN   

JORGE E. ZEPEDA  MERCADOJORGE E. ZEPEDA  MERCADOJORGE E. ZEPEDA  MERCADO   

VENTA DE SERVICIOS  TI   
CONSULTORIA EN ORACLE. HP, MICROSOFT  
 
EJEMPLOS DE CLIENTES 
 

• FEMSA 
• NOVARTIS 
• JANNSEN-CILAG 
• TEXACO 
• GLAXXO 
• ISSSTE 
• SHCP 
• NEXTEL 
• TELEFONOS DE MEXICO 
• TELEVISA 
• TV AZTECA 



 
 
 
 
 
 

EDUCAC IÓN   
 
U�IVERSIDAD  DE �EGOCIOS  ISEC 
 
LICE�CIATURA E� I�FORMÁTICA 
 
Mier y Pesado México D.F. 
 
 
 
U�IVERSIDAD DEL VALLE DE MEXICO 
 
I�GE�IERÍA I�DUSTRIAL 
 
Sadi Carnot,  México DF 
 
 
 

ID IOMAS  
 
I�GLES 
 
75% ESCRITO, 75% HABLADO, 75% COMPRENSIÓN 
 
 
 

D I P LOMADOS  
 
DIPLOMADO EN ADMINISTRACIÓN DE PROYECTOS CON  PMI ®  BOOK 2004 
ITIL® SERVICE MANAGEMENT 
AUDITORIA DE LA NORMA BS7799   
 

EXPER T I C E  COURSES  
   
Symantec 
 
 

CURSOS  

JORGE E. ZEPEDA  MERCADOJORGE E. ZEPEDA  MERCADOJORGE E. ZEPEDA  MERCADO   

 
E S TANDARES  Y  NORMAS  

 
 

 
 

 
 

 

EXECUTIVE RESUMENEXECUTIVE RESUMENEXECUTIVE RESUMEN   

ITIL (IT Infrastructure Library)  

PMI (Project Manager Institute)  

COBIT (Control Objective for Information) 

SOX o SAROX (Sarbanes Oxley)  

 

SOFTWARE  DE  V ENTAS  
   
MINDMAP y SALES WARRIOR 
 

 
EVENTOS RECIENTES 

 
ENCUENTRO DE NEGOCIOS MEXICO-CHILE INVI-

TADOS BY VISIONARIA®  OCT 2007 
 
CONGRESO INTERNACIONAL AMITI    OCT 2007 
 
INFOSECURITY                          NOV 2007 
 
SEMANA PYME 2007  INVITADOS BY  VISIONARIA ® 

NOV 2007  
 
 

 

HerramientasHerramientasHerramientas   
   
Sistemas Operativos WINDOWS, LINUX, UNIX, SYMBIAN, PALM, 
RIM. MOBILE 
Bases de Datos PL/SQL ORACLE 
Programación JAVA 
E learning, ERP, CRM, BIS,  
Desarrollo Web, Gráficos, Mail, Protocolos, Ofimática, Manejo 
de Proyectos, Manejo de Documentos, Cámaras Web, Digitaliza-
ción, Antivirus. (VER ANEXO) 
 
 

Couching: Reconocimiento y Administración del Desempeño.  
Administración del Tiempo en Ventas. 
Customer Centric Selling. CCS.  
Ventas consultivas.  
Fortinet. 
Presentaciones Efectivas. 
Infraestructura de Redes. 
Fortimax manejo documental. 
XX VISION software de seguridad  

 
               
                                                         



         
         

HARDWARE  TECNOLOGIAS  REDES  PDAS OS 
BASE DE 
DATOS 

         

AS/400  Client-Server  FTP  PALM WINDOWS  

Intel Based  Dataware House  
LAN Mana-
ger  POCKET PC UNIX ORACLE 8i 

Macintosh  Work Flow  Routers  BLACKBERRY 

LINUX RED 

HAT SQL 

PC-OS/2  Internet  TCP/IP   SYMBIAN  

PC-DOS Win    LAN Switching  PALM  

Routers         

Sun Severs         

         

         

SOFTWARE      

GESTION 

DE NEGO-
CIOS LMC LMS 

         

3D Studio  HTML  MS Power Point PECTRA 

BLACKBOARD, 

AURORA 

Access 2.0  HPUX  MS Project   QS TUTOR ATHENEA 

Apache  HP Open View  MS Word   RAPTIVITY  

ASP  Java  Oracle     

AutoCad  JavaScript  
Oracle 
Apps     

Applets  Jbuilder  
Open 
Office  

CAMARAS  

WEB CRM 

CONTENT 

MANAGER 

Bussiness Object  JD Edwards  Outlook  XX VISION ENOMINA FORTIMAX 

Bussiness Intelligence Lotus Notes  Primavera   G FLOW  

C++  Macromedia  PL-SQL     

CICS  MS Access  UML  VENTAS 

ELEAR-

NING  

Clipper  MS Excel  UNIX  SALES FORCE NETG, SMARTFORCE 

Crystal Reports  MS Exchange  
Visual 
Basic    

         

         

         

Experiencia         

         

Consultoria  x    Desarrollador Web  X  

         

Manejo de Proyec-
tos  

x  
  Ingeniería  

 X 
 

         

Outsourcing   x   E learning  x  

         

         

Venta de Software  

x  

  Herramientas SUN 

X  

 

         

Wireless  x   Herramientas Microsoft X  

         

Capacitacion  
x 

  Ventas IT  
x 
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SK I L L S   
ANEXO  1  


